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MKL406 Marketing i wynajem nieruchomosci biurowych

Zastosuj teori¢ w praktyce — zapoznaj si¢ z zaczerpni¢tymi z zZycia scenariuszami, ktore
ilustrujg glowne aspekty analizy rynku, skuteczne praktyki marketingowe oraz sposoby
pomyslnego negocjowania umow najmu lokali biurowych.

Tematyka kursu:

e Rynki powierzchni biurowej: budynki biurowe, budynki medyczne, marketing i najem
powierzchni handlowych dla budynkéw biurowych.

e Ocena rynku: analiza regionu 1 sgsiedztwa, gromadzenie danych demograficznych,
wplyw réznych czynnikow ekonomicznych

e Strategie najmu: przygotowania, negocjacje umow najmu powierzchni biurowych,
wspolpraca z posrednikami i ich prowizja, postanowienia umowy najmu powierzchni
komercyjnych, kwalifikowanie kandydatow na najemcoéw

e Rotacja najemcow: skuteczna interwencja w przypadku skarg najemcOw, strategie
budowania lojalno$ci najemcow

Na Kkursie dowiesz si¢, jak:

e Prowadzi¢ najem lokali biurowych i1 budowa¢ wizerunek swoich nieruchomosci
biurowych stosujac przykuwajace uwage strategie marketingowe

e Przycigga¢ nowych najemcow i maksymalizowac uzycie dostgpnej powierzchni

e Negocjowa¢ umowy najmu powierzchni komercyjnych zgodnie z celami wtasciciela
oraz finalizowaé zawieranie umow

Czas trwania: 2 dni



